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Rodinné firmy
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Konkurovat Poliakom cenou nemozeme

Spoloc¢nost Freya Slovakia patriaca rodine Chochlikovcov uspela s dodavkami osvetlenia pre vel'kych hracov.
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O Dnes Freya Slovakia

Tomds LemesSani
tomas.lemesani@ecopress.sk

©hn

Trenc¢in - Vznikla v Case, ked
boom LED osvetlenia eSte len pri-
chéddzal. Manzelia Chochlikovci
chceli podnikat s LED osvetlenim
pre beznych ludi. Rychlo v8ak vy-
triezveli a na nepripravenost trhu
zareagovali smerovanim k firmdm.
,Bezni ludia pozeraju na cenu. Po-
chopili sme, Ze lacné osvetlenie
polskych dovozcov v obchodnych
retazcoch neporazime. Rozhodli
sme sa teda preorientovat sa na
osvetlenie pre firmy, ¢i mestd a ob-
ce,”“ hovori Michal Chochlik, ko-
natel' spolo¢nosti Freya Slovakia
z Trenc¢ianskej Turnej. Mald ro-
dinnd firma zacala z gardZe ob-
chodovat so svetlami z Holandska
a Ciny. Po ftazkych zaciatkoch sa
podniku zaéina darit a ziskava
vyznamné zdkazky.

Rozpoltenie firmy

LED osvetlenie je vSade vo svete
v trende. Investuji don fabriky, sa-
mosprava aj obc¢ania. Na Sloven-
sku sme si to uvedomili az pred
tromi rokmi. Prave vtedy vznikla
aj Freya. ,ManZelkin brat robil
webdizajn. Bol velmi $ikovny, ale
v administrativnej ¢i obchodnej
oblasti nevedel fungovat. Zacali
sme s manzelkou podnikat jedno-
ducho tak, Ze sme mu chceli po-
moct prave s ¢innostami, ktoré ne-
zvlddal,“ spomina na zaciatky fir-
my Freya Chochlik. Prvopociatok
sa tak spdjal najmd s webdizaj-
nom.

LED osvetlenie do portfélia pri-
dali ako zaujimavy segment, ktory
mal velky potencidl rastu. ,,Bolo to
este v roku 2010. O dva roky nato
sme ¢innosti oddelili do dvoch fi-
riem - Freya creative, kde sa ve-
nujeme webdizajnu a online mar-
ketingu, a Freya Slovakia, ktorou
obchodujeme s osvetlenim,*

Pohlavie vs.

Lucia Chochlikova,
manzelka, zakladajica
konatelka

Konkurencia vam ukradne
dodavatel'sky vztah a snazi sa
zablokovat spolupracu. Ako
zareagujete?

Mame viac partnerov v Cine na
rézne LED produkty, nebudeme
tym rozhodne nadseni, ale ak
by to doSlo az do tohto Stadia,
energiu presunieme na inych.

Naskytne sa moznost velkej
zakazky osvetlit vyrobnu halu
vel'kej firmy. Ta vSak
spolupracu podmieni
exkluzivitou, tym, Ze
osvetlenie nesmiete poniknut
konkurencii v jej odbore.
Pristiipite na to?

Zalezi na tom, o aku velkud
zakazku by Slo a o aky typ
osvetlenia.

Spolocnost Freya chce konkurovat hlavne kvalitou. ManZelia Michal a Lucia Chochlikovci (vzadu) aj Jan Farbar tomu vSetko podriaduji.

spresiiuje zakladatel firiem. V pr-
vej firme sa zameriavaji okrem
vytvdrania firemnych webov aj na
internetové reklamné kampane.
,Robime napriklad promo na Fa-
cebooku. Zdvisi od druhu ¢innos-
ti, ale pre niektoré firmy je kam-
panl na socidlnych sietach velmi
vyhodnd. Informdcie o produktoch
¢i sluzbach mozno zacielit velmi
presne na pozadovanu vekovi ka-
tegoriu alebo pohlavie.”

Hlavne LED
V stcasnosti vSak gro cinnosti
trencianskej spolo¢nosti tvor{ LED
osvetlenie. Potiahla ich najma spo-
luprdca s holandskymi partnermi.
No oc¢akdvany boom rychlo stichol,
do osvetlenia $lo mnoho podnikav-
cov. ,,Ked' sme zacinali, bolo na Slo-
vensku asi desat firiem, ktoré v tom-
to odbore fungovali. V sti¢asnosti je
ich viac ako dvesto. Museli sme pre-
to vymysliet nieco, ¢im sa od ostat-
nych odlis$ime.” Cenou konkurovat
nedokdzali. Holandské svietidla bo-
li pre nas trh velmi kvalitné, ¢o sa
premietalo aj do ich ceny.

Rodina Chochlikovcov teda prisla
s kompromisom. Zacala obchodo-
vat s ¢inskymi partnermi. , T{ maji
v ponuke niekolko kvalitativnych
tried. Vdaka dvom dodévatelom,
s ktorymi spolupracujeme, sme do-
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Pochopili sme, Ze
lacné osvetlenie

v retazcoch
neporazime. Rozhodli
sme sa teda
preorientovat sa

na osvetlenie pre

firmy.

Michal Chochlik,
Freya Slovakia

kézali stlacit cenu nadol, pricom ne-
pontkame nizku kvalitu. Testovali
sme aj lacnejsie svietidld, ale Zivot-
nost bola slabd. To sme na Sloven-
sko nechceli dovazat, hovorf o stra-
tegickom rozhodnuti konatel, kto-
rého udlohou je najmd obchodna
¢innost.

Rodinny zdklad

Z&klady rodinnej firmy tvoria okrem
Michala Chochlika jeho manzelka
Lucia Chochlikovd, ktord firmu ria-
di z administrativnej stranky, jej brat
Matej Chudada, ktory md na starosti
kreativnu strdnku, a novym prirast-

kom do firmy je Jan Farbdr, ktory
sa sustreduje na predaj. ,,0d zaciat-
ku ndm pomdhalo viac Tudi. Sme
v$ak mald firma, a tak to robili po-
pri inej préci. Pochopili sme, Ze to
nejde, ¢lovek sa musi firme venovat
naplno, a tak sme spoluprace zofi-
cidlnili,“ hovori.

Freya v stcasnosti profituje naj-
m4 zo spoluprace s Cinou. Tt si na-
dovsetko vychvaluju. Nebolo lahké
ju nadviazat, ale dnes je to ich naj-
vacsou konkurenénou vyhodou. ,Ist
na web a nakupovat ¢insky tovar je
dnes velmi jednoduché. Avsak na
to, aby ste si vybrali dobrych part-
nerov, potrebujete viac ¢asu. Nam
sa podarilo vybrat doddvatelov na
takej trovni, Ze ked sme reklamo-
vali farbu ziaroviek, stacilo svetlo
nafotit a obratom ndm poslali novii
dodévku,” pochvaluje si spoluprdcu
Michal Chochlik. Od ndkupu osvet-
lenia pre beznt potrebu usttpili, za-
merali sa na $pecidlne produkty pre
samospravy a firmy.

Verejné osvetlenie ako ukdzku
instalovali napriklad v obci, kde
sidlia, neskor pridali i dalsie. ,Na
zapade je pouli¢né LED osvetlenie
beZnou praxou. U nés vSak boju-
jeme s predsudkami, fudia si mys-
lia, ze takéto svetlo nie je dosta-
to¢né. Problémom je aj zloZitost
byrokratickych procesov, ktoré st

Snimky: Adriana Jurickova

velmi zdlhavé.“ Do budtcnosti
vsak tento segment vidia ako vy-
razne rastuci, a tak od svojich ak-
tivit neustupuju.

Bigboardy aj Zeleziarne
Tak ako pri samospravach, aj vo fir-
madch je kltic¢ovym faktorom inves-
ticii do nového druhu osvetlenia ich
ndvratnost. T4 je v niektorych pri-
padoch velmi vyraznd. ,Pre firmu
Imagewell, ktord sa zaoberd von-
kajsou reklamou, osvetlujeme nie-
kol'ko desiatok bigboarov. V ich pri-
pade je ndvratnost velmi dobra. Uz
po roku im zacne osvetlenie Setrit
peniaze, ktoré by minali na menej
usporné svietidla,” opisuje vyhody
svojho tovaru Chochlik. Medzi fi-
remnymi klientmi figuruje niekol-
ko zaujimavych subjektov.
,Aktudlne rokujeme aj s koSic-
kym U.S. Steelom. Skudsobne si
u nés objednali niekol'ko velkych
priemyselnych svietidiel do jednej
z hdl. Ked skiska dopadne dobre,
pojde o vacsie mnozstvo.“ Prave fir-
my tak spolo¢nosti Freya zardbaju
najviac peilazi. Z malej rodinnej fir-
my sa mozno aj vdaka nim stane
velky hrd¢ na trhu. Na svoj ¢as ¢a-
k4 tieZ spolupréca so samosprava-
mi. ,,Ide v8ak o dlhodoby vyhlad.
Snazime sa drzat pri zemi,“ uza-
vrel konatel.

pohlavie, alebo dva pohlady na jednu situaciu

Kto je kto vo firme

Michal Chochlik
zakladajlci konatel, ko-
munikuje s partnermi, do-
hoduje klG¢ové obchody,
ziskava nové spoluprace

Lucia Chochlikova
manzelka a zakladajlca
konatelka, stara sa naj-
ma o administrativny
chod firmy

Matej Chudada

(brat Lucie Chochlikovej)
kreativec, inovacie, webdi-
zajn, reklamné kampane

Jan Farbar
(priatel sestry Michala
Chochlika) - predajca,
marketing

Dotaznik

Michal Chochlik

pre HN:

Najvacsi uspech vasej
firmy

Z nuly sa nam podarilo
zaradit sa medzi stabil-
nych dodavatelov.

Najvacsie sklamanie
vasho podnikania
NajnizSia cena ako hlav-
né kritérium pre vyber
produktu alebo riesSenia
u velkej Casti obyvatel-
stva a odberatelov.

Najvacési podraz, s kto-
rym ste sa stretli
Verejné obstaravania pi-
sané ,na mieru“ pre vo-
pred vybraného dodéava-
tela.

V ¢om vidite budiicnost
V poskytovani kvalitnych
rieSeni a expanzii do oko-
litych krajin.
Najzaujimavejsia kraji-
na pre spolupracu
Najvacsi potencial na ex-
panziu vidime v Rakus-
Ku.

CGo mate na svojej praci
najradsej

More nekonecnych moz-
nosti na sebarealizaciu
a to, Ze mézem aspon
trochu pomoéct svojim
spolupracovnikom do-
siahnut ich ciele.
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Michal Chochlik,
zakladajici konatel

Konkurencia vam ukradne do-
davatelsky vztah s partnerom
a snazi sa zablokovat vasu dal-
Siu spolupracu. Ako zareaguje-
te?

Budeme sa snazit apelovat

na naSe doteraz korektné vzta-
hy a rastuci objem objednavok.

Naskytne sa moznost velkej
zakazky osvetlit vyrobnu halu
vel'kej firmy. Ta vsak spolupracu
podmieni exkluzivitou, tym, Ze
osvetlenie nesmiete poniknut
konkurencii v jej odbore.
Pristupite na to?

V zdravom obchodnom vztahu je
vzdy nieco za nieco. TakZe by sme
na to pristdpili pod podmienkou
exkluzivity u zakaznika. Teda
nebudd riesit osvetlenie s inou
firmou ako s nami.



